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Данный бюллетень является                  
напоминанием 
Лист предпродажной подготовки (Check 
List) должен быть использован совместно с 
бюллетенем по предпродажной подготовки 
по транспортному средству. 
Заполнение листа предпродажной подго-
товки (Check List) для Дилера является 
обязательным. 
Раздел для владельца техники должен 
быть заполнен и подписан самим владель-
цем техники. 
Правовая защита 
Документально подтверждено, что Дилер 
представил результаты выполнения опера-
ций и технических процедур по транспорт-
ному средству владельцу. 
Профессионализм 
В условиях современного рынка, покупате-
ли ожидают только лучшего обслуживания 
от хорошо подготовленной сервисной 
службы. Проведение всех мероприятий со-
гласно листу по предпродажной подготовке 
(Check List) и заверение листа по предпро-
дажной подготовке (Check List) подписями 
всех указанных лиц, отражает стремление 
Дилера к высокому уровню обслуживания. 
Перед тем как покинуть Дилера, владелец 
техники должен быть ознакомлен как с Ру-
ководством по эксплуатации, так и с Инст-
рукцией по безопасности и иметь при себе 
их печатный вариант. Владелец техники так 
же должен иметь информацию об условиях 
продажи, лист предпродажной подготовки 
(Check List) и подтверждение о постановке 
техники на гарантийное обслуживание за-
вода-изготовителя. 
 
 
 

Где можно найти лист предпродажной 
подготовки (Check List) 
- лист предпродажной подготовки (Check 
List) включен в комплект поставки всей тех-
ники BRP для активного отдыха 
- лист предпродажной подготовки (Check 
List) размещен на сайте РОСАН 
www.rosan-trade.com  
Раздел “Отдел техники” –> подраздел 
“Downloads”. 


